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Áóðíîå ðàçâèòèå ñåòåé áàíêîìàòîâ â ïîñëåäíèå ãîäû òðåáóåò îò êàæäîãî 
áàíêà, ñòðåìÿùåãîñÿ íàéòè íàèáîëåå ýôôåêòèâíûå ïóòè óâåëè÷åíèÿ ïðèáûëè 
è îñòàòüñÿ êîíêóðåíòîñïîñîáíûì íà ñîâðåìåííîì ðûíêå, óäåëÿòü äîëæíîå 
âíèìàíèå óïðàâëåíèþ îáðàùåíèåì äåíåæíîé ìàññû â òåðìèíàëüíîé ñåòè. 
Cèñòåìà óïðàâëåíèÿ íàëè÷íîñòüþ, êîòîðàÿ ïîçâîëÿåò ïðîãíîçèðîâàòü 
íàèáîëåå âåðîÿòíûé ñöåíàðèé äåíåæíîãî îáîðîòà â áàíêîìàòàõ è 
ðàçðàáàòûâàòü íà îñíîâå ýòîãî ïðîãíîçà îïòèìàëüíóþ ñõåìó òåðìèíàëüíîãî 
îáñëóæèâàíèÿ - âîò ÷òî íóæíî îïåðàòîðàì  ñåòè áàíêîìàòîâ  äëÿ òîãî, ÷òîáû 
îñòàâàòüñÿ â àâàíãàðäå ðûíêà áàíêîâñêèõ óñëóã. Òàêàÿ ñèñòåìà ïîçâîëÿåò 
íàèáîëåå ýôôåêòèâíî ñáàëàíñèðîâàòü ðàñõîäû íà ïðîâåäåíèå èíêàññàöèè è 
îòâëå÷åíèå ñðåäñòâ, çàãðóæàåìûõ â áàíêîìàò.

TranzWare Cash Planning - èííîâàöèîííûé ïðîäóêò, ñîäåðæàùèé ìîùíûé àíàëèòè÷åñêèé 
èíñòðóìåíòàðèé, êîòîðûé ïîçâîëÿåò îïåðàòîðàì ñåòè áàíêîìàòîâ çíà÷èòåëüíî óìåíüøèòü  
ðàñõîäû íà ñîäåðæàíèå áàíêîìàòíîé ñåòè è, êàê ñëåäñòâèå, ïîâûñèòü êà÷åñòâî åå ðàáîòû.

TranzWare Cash Planning  ïðåäîñòàâëÿåò ïîëíóþ ñâîåâðåìåííóþ àíàëèòè÷åñêóþ 
èíôîðìàöèþ î êîëè÷åñòâå  íàëè÷íîñòè â êàæäîì áàíêîìàòå ñåòè è íà îñíîâå ýòîãî âûäàåò 
ðåêîìåíäàöèè ïî ïðîâåäåíèþ èíêàññàöèè è íåîáõîäèìîìó êîëè÷åñòâó äåíåæíûõ ñðåäñòâ. Â 
ñâîþ î÷åðåäü, äëÿ ïðîãíîçèðîâàíèÿ TranzWare Cash Planning ñîáèðàåò è àíàëèçèðóåò 
ñòàòèñòè÷åñêóþ èíôîðìàöèþ î äåíåæíîì îáîðîòå â ñóùåñòâóþùåé áàíêîìàòíîé ñåòè, ÷òî 
ÿâëÿåòñÿ ñöåíàðèåì ïðåäâàðèòåëüíîãî ðàñ÷åòà ðàñõîäà íàëè÷íîñòè è èñïîëüçóåòñÿ äëÿ 
ýêñòðàïîëÿöèè. Ïðîöåññ ýêñòðàïîëÿöèè îñíîâûâàåòñÿ íà ìíîæåñòâå ôàêòîðîâ, òàêèõ êàê: 
ñêîðîñòü îáîðîòà äåíåæíûõ ñðåäñòâ, ãðàôèê ïîñòóïëåíèÿ è  ðàñõîäà íàëè÷íîñòè êàê äëÿ 
îòäåëüíûõ, òàê è äëÿ ãðóïï áàíêîìàòîâ. Íî äàæå ñàìûé óñïåøíûé ìàòåìàòè÷åñêèé ìåòîä 
ðàñ÷åòà íå ìîæåò îáîéòèñü áåç ÷åëîâå÷åñêèõ ðåñóðñîâ, òàêèõ, êàê àíàëèòèêè. TranzWare 
Cash Planning îáåñïå÷èâàåò àíàëèòèêîâ ñïåöèàëüíûì èíñòðóìåíòàðèåì  ïî óïðàâëåíèþ 
äåíåæíûìè ñðåäñòâàìè, âíåñåíèþ èçìåíåíèé â ñöåíàðèé äåíåæíîãî îáîðîòà, îïðåäåëÿåò 
îïòèìàëüíûå âàðèàíòû ðàñõîäà íàëè÷íîñòè â ïðàçäíè÷íûå, ïðåäïðàçäíè÷íûå è äðóãèå 
ïèêîâûå äíè.

TranzWare Cash Planning ñïîñîáåí ïîëíîñòüþ ïðîãíîçèðîâàòü äàòó è âðåìÿ èñ÷åðïàíèÿ 
íàëè÷íîñòè, îïðåäåëÿòü åå íîìèíàë è òèï âàëþòû. Áëàãîäàðÿ äàííîìó ïðîãíîçèðîâàíèþ 
áîëüøå äàííûõ ñòàíîâÿòñÿ äîñòóïíûìè è, ñëåäîâàòåëüíî, ðàñ÷åò ïðîâåäåíèÿ èíêàññàöèé 
ñòàíîâèòñÿ áîëåå òî÷íûì. Ñèñòåìà,  áàçèðóþùàÿñÿ íà êîíôèãóðèðóåìûõ âîçìîæíîñòÿõ, ñ 
òåì, ÷òîáû ðàñïîëàãàòü äîñòàòî÷íûì êîëè÷åñòâîì âðåìåíè äëÿ çàêàçà è òðàíñïîðòèðîâêè 
äåíåã èç áàíêîâñêîãî õðàíèëèùà â áàíêîìàò, èíôîðìèðóåò îïåðàòîðà î íåîáõîäèìîñòè 
ïîïîëíåíèÿ ( ñ ó÷åòîì íîìèíàëà).

Â ðåçóëüòàòå, ïðîãíîçèðîâàíèå ïîçâîëÿåò ðàñïîëàãàòü íåîáõîäèìîé èíôîðìàöèåé äëÿ 
ñâîåâðåìåííîãî ïðîâåäåíèÿ èíêàññàöèé, à òàêæå îïòèìàëüíî ðàññ÷èòûâàòü áàëàíñ ìåæäó 
çàãðóæàåìîé è èñïîëüçóåìîé íàëè÷íîñòüþ â áàíêîìàò.

TranzWare Cash Planning - ýòî íå òîëüêî ñèñòåìà ïî óïðàâëåíèþ íàëè÷íîñòüþ â áàíêîìàòå. 
Äàííàÿ ñèñòåìà òàêæå ïðîãíîçèðóåò ðåêîìåíäóåìûé îáúåì äåíåæíûõ ñðåäñòâ, êîòîðûé 
äîëæåí áûòü â õðàíèëèùå áàíêà äëÿ âîçìîæíîñòè ñâîåâðåìåííîãî èíêàññèðîâàíèÿ 
áàíêîìàòîâ, ñëåäîâàòåëüíî, ïîçâîëÿåò îïåðàöèîíèñòàì áàíêà îñóùåñòâëÿòü êîìïëåêñíîå 
óïðàëåíèå íàëè÷íîñòüþ îò íà÷àëà äî êîíöà.

Îäíèì èç ïðåèìóùåñòâ ñèñòåìû TranzWare Cash Planning ÿâëÿåòñÿ íàëè÷èå âñòðîåííîé 
ïîäñèñòåìû êîíñòðóèðîâàíèÿ, ãåíåðàöèè îò÷åòîâ è ïëàíèðîâùèêà çàäà÷. Ãèáêî 
íàñòðàèâàåìûé ïëàíèðîâùèê çàäà÷ ìîæåò áûòü ñêîíôèãóðèðîâàí ïîä ëþáûå ñïåöèôè÷åñêèå 
òðåáîâàíèÿ áàíêà, êîòîðûå çàòåì áóäóò ó÷èòûâàòüñÿ  ïðè ñîñòàâëåíèè ïðîãíîçîâ. 

Èññëåäîâàíèÿ, ïðîâåäåííûå íà îñíîâå äàííûõ, ïîëó÷åííûõ èç íåñêîëüêèõ áàíêîìàòíûõ 
ñåòåé, ïîêàçûâàþò, ÷òî áëàãîäàðÿ TranzWare Cash Planning ïîÿâèëàñü âîçìîæíîñòü ñíèçèòü 
çàòðàòû íà îáñëóæèâàíèå îò 30% äî 70% â  çàâèñèìîñòè îò òîãî, êàêèå ïîòðåáíîñòè 
çàëîæåíû â ïðîöåññ óïðàâëåíèÿ íàëè÷íîñòüþ. Åñëè ðàíåå íà îáñëóæèâàíèå îäíîãî 
áàíêîìàòà êîìïàíèè òðåáîâàëîñü 5 òûñ äîë â ãîä, òî  áëàãîäàðÿ  TranzWare Cash Planning 
ýòî áóäåò îáõîäèòüñÿ â 1 òûñ äîë â ãîä.
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Ïðåèìóùåñòâà èñïîëüçîâàíèÿ TranzWare Cash Planning:

Ïîçâîëÿåò ñíèçèòü çàòðàòû íà ñîäåðæàíèå ñåòè áàíêîìàòîâ
Ïîçâîëÿåò ïðåäîòâðàòèòü ïîÿâëåíèå íåèñïîëüçóåìîé íàëè÷íîñòè â 
áàíêîìàòàõ è ïîâûøàåò òåì ñàìûì êà÷åñòâî ðàáîòû ñåòè áàíêîìàòîâ 
Ïîçâîëÿåò ïëàíèðîâàòü è îïòèìèçèðîâàòü ðàáîòó èíêàññàòîðîâ è õðàíèëèùà 
íàëè÷íûõ: ðåêîìåíäóåò, êîãäà è ñêîëüêî íàëè÷íûõ òðåáóåòñÿ çàãðóçèòü
Ïðîãíîçû ñîñòàâëÿþòñÿ êàê äëÿ îòäåëüíûõ áàíêîìàòîâ, òàê è äëÿ ãðóïï 
áàíêîìàòîâ, îáúåäèíåííûõ â êëàñòåðû 
Ïîçâîëÿåò ïîâûñèòü êà÷åñòâî îáñëóæèâàíèÿ êëèåíòîâ
Ïîçâîëÿåò èñïîëüçîâàòü äàííûå êàê ïðîäóêòîâ ñåìåéñòâà TranzWare, òàê è 
ñòîðîííèõ ïðîèçâîäèòåëåé

Ôóíêöèîíàëüíûå âîçìîæíîñòè:
Ìîíèòîðèíã êîëè÷åñòâà  íàëè÷íûõ äåíåæíûõ ñðåäñòâ â áàíêîìàòàõ ñåòè

Ïðîãíîçèðîâàíèå îïòèìàëüíîãî âðåìåíè äëÿ ïðîöåäóðû èíêàññàöèè

Ðàñ÷åò îïòèìàëüíîé ñóììû ïîäêðåïëåíèÿ

Ðàñ÷åò ìèíèìàëüíîé ñóììû ðåçåðâà â õðàíèëèùå íàëè÷íûõ

Ðó÷íîé ââîä óñëîâèé äëÿ êîððåêòèðîâêè ïðîãíîçà ïðè íåòèïè÷íîé ñêîðîñòè ðàñõîäà äåíåæíûõ ñðåäñòâ

Âîçìîæíîñòü îêðóãëåíèÿ ñóìì äåíåæíîé íàëè÷íîñòè, çàãðóæàåìîé â êàññåòó

Âñòðîåííûé ãåíåðàòîð îò÷åòîâ

Âñòðîåííûé ïëàíèðîâùèê çàäàíèé (çàãðóçêà è îáðàáîòêà äàííûõ, ãåíåðàöèÿ îò÷åòîâ è ò.ï.)

Ñåðâèñ îïîâåùåíèÿ

Ñèñòåìà ðàçãðàíè÷åíèÿ ïðàâ

Î êîìïàíèè Compass Plus

Compass Plus ïðåäñòàâëÿåò ñåìåéñòâî ñîâðåìåííûõ ïðîãðàììíûõ ïðîäóêòîâ è ãèáêèõ áèçíåñ-ðåøåíèé 
äëÿ ïîñòðîåíèÿ EFT-ñèñòåì ëþáîãî ìàñøòàáà è êîíôèãóðàöèè äëÿ àâòîìàòèçàöèè â ñôåðàõ ôèíàíñîâ è 
ðîçíè÷íîãî áàíêîâñêîãî îáñëóæèâàíèÿ, ìîáèëüíîé è ýëåêòðîííîé êîììåðöèè, èíòåðàêòèâíîãî 
ñàìîîáñëóæèâàíèÿ è äðóãèõ îáëàñòÿõ, ñâÿçàííûõ ñ ýëåêòðîííûìè ïëàòåæàìè. Ðàçðàáîòàííîå 
êîìïàíèåé ðåøåíèå TranzWareTM -  ýòî øèðîêèé äèàïàçîí èíòåãðèðîâàííûõ íàñòðàèâàåìûõ 
ïðîäóêòîâ, ïîêðûâàþùèõ ïîëíûé ñïåêòð ïîòðåáíîñòåé êëèåíòîâ. Ðåøåíèÿ TranzWareTM ïðåäîñòàâëÿþò 
ìåõàíèçìû äëÿ âûñîêîé ñòåïåíè àäàïòèâíîñòè ôèíàíñîâîãî èíñòèòóòà â óñëîâèÿõ ìåíÿþùèõñÿ 
òðåáîâàíèé ðûíêà, îáåñïå÷èâàþò èíäèâèäóàëüíûé ïîäõîä ïðè ðåøåíèè òåêóùèõ çàäà÷ â ïðîöåññå 
ðåàëüíîé ýêñïëóàòàöèè, ïîçâîëÿþò ïîäíÿòü îáñëóæèâàíèå êëèåíòîâ íà êà÷åñòâåííî íîâûé óðîâåíü.
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TranzWare Cash Planning - íîâîå ðåøåíèå â ëèíåéêå àíàëèòè÷åñêèõ ïðîäóêòîâ TranzWare 
îò êîìïàíèè Compass Plus, áàçèðóþùèõñÿ íà ïëàòôîðìå  TranzWare Data Warehouse.  
TranzWare Cash Planning ìîæåò áûòü èíòåãðèðîâàí ñ ëþáîé âíåøíåé ñèñòåìîé, ñïîñîáíîé 
ïðåäîñòàâëÿòü íåîáõîäèìóþ èíôîðìàöèþ. 

Ñáîð ñòàòèñòè÷åñêèõ äàííûõ äëÿ âûÿâëåíèÿ çàêîíîìåðíîñòåé â ñêîðîñòè ðàñõîäà íàëè÷íûõ â òå÷åíèå
äíÿ è íåäåëè


